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公司介绍

2014.4
公司成立

2015.2
前店后厂

2016.3
组织升级

2017.3
战略聚焦

河南唯一、中国第二，专业擦窗机器人厂家，幕墙清洁专家

郑州邦浩电子科技有限公司

“地精灵”扫地机 “第二代”擦窗机 太阳能光伏清洁机器人手持擦地机

2018
战略升级

“第三代”擦窗机



媒介影响 标题“万亿市场开启河南机器人产业初具规模”

2016年9月洛阳会展
科技部长万钢
对我司产品赞不绝口

CEO张军勇接受
中央电视台采访



公司资质荣誉



精密减速电机传动结构

精密减速机，是一种动力传达机构，其利用齿轮的速度转换器，将电机的回转数

减速到所要的回转数，并得到较大转矩的装置。

精密减速机是一种相对精密的机械，使用它的目的是降低转速，增加转矩。

工业机器人最重要的基础部件，每个关节都要用到不同的减速机产品，为了涵盖

谐波减速机所不能做到的低减速比领域，产品还涉及到精密行星齿轮箱型谐波减速机

(Harmonic Planetary)。独特的内齿圈形变工艺，可以使得行星齿轮与其啮合的更紧、

消除背隙，已达到精密级的传动误差。

我公司与台湾著名模具与齿轮传动专家刘志升老师团队，合作成立了专门的项目组，

研发此类精密传动结构，借助台湾的先进加工和设计经验，填补国内相关领域的空白。

我公司目前的第二代和第三代擦玻璃机器人的齿轮传动机构，经过刘老师团队的优

化设计，寿命和转矩都有大幅度的提升，对整个产品的品质，有了飞跃性的提高。

核心竞争力



团队介绍

张军勇，创始人，CEO

2016年，中国企业家新

锐人物，主持公司全面工

作

李群峰，联合创人,CTO

上海交大工学硕士，曾供职

于华为、中航工业等公司，

负责智能产品研发，拥有发

明及实用性专利20多项

刘志升，技术总顾问，日本

东京大学理化学研究生，台

湾财团法人塑胶工业技术发

展中心技术顾问，国际技能

竞赛模具（塑胶模具）职类

裁判长，富士康集团模具顾

问

李建海，合伙人，模具工程

专家，前海尔集团智能家居

产品经理，现任环球易购跨

境电商高管，有丰富的产品

生产及推广销售经验。



融资经历

2016年6月成功融资

天使轮500万



参赛项目介绍

第二代“窗精灵”家用智能擦窗机器人



家庭用户 物业管理家政公司

需求群体
擦窗户——刚需



解决问题

擦窗难 擦窗贵



擦拭前 擦拭后

效果对比



市场规模

• 家用机器人市场渗透率5%

• 城镇家庭吸尘器渗透率40%

• 机器人渗透率有极大增长空间

• 市场规模同步增长

• 擦窗机占据10%渗透率，百亿级



全球规模
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数据来源：IFR，广发证券发展研究中心



竞争对手
窗精灵

尺寸 24*24*1024*24*1224*24*7

重量 1.2KG1.8KG1.3KG

1分50秒/㎡1分56秒/㎡1分40秒/㎡

否是是

否否是

擦拭速度

沿边清扫

语音播报



2015年 2016年 2017年 2018年

销售收入趋势(单

位：千万元)
0.35 1.126 4.7 10

销售收入趋势(单位：千万元)收入及预测

对应销量 5000台扫地机 约1万台扫地机
7000台1代擦窗机

1.8万台扫地机
6000台1代擦窗机
1万台二代擦窗机
3万量战略订单

3万台扫地机
1.5万台1代擦窗机
3万台二代擦窗机
20万量战略订单



风险控制

供应链风险
随着产量的提升，现有供应链产能不足，
增加供应链商家，资金压力剧增。

品牌风险 战略合作容易导致自有品牌“窗精灵”无法在家用市场壮大。
需要加大自有品牌推广，资金压力增大。



200万

融资计划

融资需求

资金使用计划

10%股权

2000万

技术开发 推广费用 设计费用 人力成本

40%

20%

10%

30%

第一期投资将主要用在以下方面：技术开发占比为40%、推

广拓展占比为30%、设计成本占比20%、人力占比10%。



演示完毕感谢聆听

中原股权交易中心企业代码：202227
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